
 
 
 

Gestalten Sie den Vertrieb von morgen 
 

Unser Kunde ist ein Schweizer Unternehmen im Baustoffbereich. Hochwertige 
Produkte, persönliche Beratung und praxisnahe Lösungen bilden die Grundlage seiner 
langjährigen Kundenbeziehungen. Für eine Schlüsselposition mit unternehmerischem 
Gestaltungsspielraum suchen wir Sie als: 
 
 

Verkaufsleiter Schweiz (w/m/d) 

Mitglied der Geschäftsleitung 
 
 

Ihre Aufgaben 
 

• Gemeinsam mit der Unternehmensleitung entwickeln Sie die Verkaufsstrategie für 
den Schweizer Markt und setzen diese mit Ihrem Team um 

• Sie führen, begleiten und fördern die Mitarbeitenden im Aussendienst und 
unterstützen sie gezielt in der Marktbearbeitung 

• Regelmässiger Austausch mit den Schlüsselkunden (KAM) und Begleitung der 
Aussendienst-Mitarbeitenden 

• Sie analysieren Markt und Wettbewerb, erkennen Potenziale und leiten konkrete 
Massnahmen daraus ab 

• Sie gestalten die Sortimentsentwicklung und bringen Kundenbedürfnisse in die 
Lieferantengesprächen mit ein 

 
 
 
Ihr Profil 
 

• Sie verfügen über eine technische Grundausbildung und eine verkaufsorientierte 
Weiterbildung, beispielsweise als eidg. Dipl. Verkaufsleiter 

• Sie bringen mehrjährige Führungserfahrung im Vertrieb mit und können konkrete 
Erfolge in der Entwicklung von Teams und Märkten vorweisen 

• Mit Ihrem sicheren Auftreten und Ihrer ausgeprägten Kundenorientierung 
gewinnen Sie das Vertrauen von Kunden und Mitarbeitenden 

• Sie sprechen fliessend Deutsch, Französisch wäre ein Plus 
 



 
 

Ihre Chancen 
 

• Sie übernehmen eine Schlüsselposition mit direktem Einfluss auf die 
Verkaufsstrategie und die weitere Unternehmensentwicklung 

• Ergreifen Sie die Möglichkeit, in einem bestens verankerten und sehr erfolgreichen 
Unternehmen tätig zu sein und die Zukunft aktiv mitzugestalten 

• Attraktive Anstellungsbedingungen und eine fundierte Einarbeitung sind 
sichergestellt 

 
 
 

Weitere Informationen und Bewerbung 
 
Möchten Sie Ihre Vertriebserfahrung und Führungskompetenz wirkungsvoll einbringen? 
Marco Kreis steht Ihnen für einen ersten vertraulichen Austausch gerne zur Verfügung. 
 
Bitte senden Sie Ihre Unterlagen vorzugsweise über den Button «online-bewerben» 
oder per e-mail an: marco.kreis@meacon.ch. Diskretion ist selbstverständlich. 
 
 
 

 
 
Headhunting Partner 
Schmiedgasse 11 
4800 Zofingen 
 
 
Mobile: +41 79 332 98 29 
Telefon: +41 62 544 39 25 
Email:  marco.kreis@meacon.ch   Marco Kreis / Inhaber 
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